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INMA LARA VÁZQUEZ

Periodista
Máster en Innovación en periodismo

Máster en MK Digital y Ecommerce por

CEO DE Comunicamos Experience
GEFE de Elche Coworking

Propulsora del Dátil de la Suerte

Embajadora del comercio local, de nuestras tradiciones, de 
la riqueza de nuestras ciudades.
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MARKETING EMOCIONAL

Una forma innovadora de potenciar la 
venta y la visibilidad de un producto local 

como el dátil en una campaña para 
Navidad.

Proyecto iniciado en diciembre de 2021
La venta se inició a través de un 

marketplace local: Merkarea

La mayor parte de las ventas fueron por 
WhatsApp

2022
Integración de WooCommerce con nuevos 

productos relacionados con el dátil
Optimización de la WEB. 

Comunicación transmedia.
Difusión/Integración en RRSS
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MAR SÁNCHEZ

Economista
Emprendedora con Wild Rain Natural Cosmetic

Máster en MK Digital y Ecommerce por
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UNA ALIANZA ESPECIAL:
SHOPIFY

Mi proyecto nace el 12 de agosto

Elijo Shopify como plataforma de venta 
por su sencillez y versatilidad.

Wild Rain es adentrarse en la naturaleza 
en su estado más salvaje, haciendo de 

nuestro skincare un momento único del 
día.

Las ventas las consigo a través de RRSS, 
sobre todo con TikTok
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ALEX DOMINGO
Máster en CRO

CXL Certified Optimizer
Máster en MK Digital y Ecommerce por Ecommaster

Co-founder en Convertlab
Conversion Rate Optimization Specialist

Desarrollamos temas optimizados en Shopify

“Ayudamos a marcas DTC a escalar 
mediante CRO y A/B testing”
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1) Shopify Theme Development
2) CRO & A/B Testing

-Aumento del AOV
-Aumento del CVR

-Aumento del ROAS
-CPC’S & CPA’S Más Bajos

Case Study Cliente 1 Año Vendiendo 
Online
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Fundador & CEO

Plataforma dedicada a la promoción de las 
empresas locales de la provincia de Alicante.
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Inma Lara
https://www.datildelasuerte.com/

Estela Gil
EMEA Digital Director

Sngular

Mar Sánchez
https://wildraincosmetics.com/

Alex Domingo 
https://www.convertlab.pro

Alexis Sanz 
https://www.lalicantina.com/


